IMMOMIE DO

[N SALES REPRESENTATIVE 80-100%

Interessierst du dich fir die Immobilienbranche und die Informatik und hast Erfahrung in der
Kundenakquise und im Verhandeln? Dann komm zu uns und werde Teil eines Teams, das an
der Spitze der technologischen Innovation und Kl steht! Mit mehr als 20 Jahren Erfahrung in
der Branche hat sich IMMOMIG AG als fuhrender Anbieter und Partner fiir hochwertige
Immobilien-Software etabliert. Bei IMMOMIG AG wirst du Teil eines Unternehmens mit
Uberschaubarer GroBe, in dem jede Stimme zahlt. Wir legen Wert auf Selbststandigkeit und
Teamgeist. Du wirst in einem dynamischen, stimulierenden und sich sténdig
weiterentwickelnden Umfeld mit Projekten von hohem technologischem Mehrwert arbeiten.

Was wir bieten

e Moderne Sozialleistungen fir eine ausgewogene Work-Life-Balance

e 5 Wochen Ferien zusatzlich zu den Feiertagen und arbeitsfreien Tagen des Kantons
Freiburg

o Eine Vergltung, die dein Engagement belohnt (Festgehalt + Provisionen)

e Ein innovatives und stimulierendes Umfeld in einem neuen, modernen und
lichtdurchflutenden Gebaude

e Eine junge und dynamische Arbeitsatmosphére, unterstitzt durch unseren CHO (Chief
Happiness Officer), der das Jahr mit Veranstaltungen und Aktivitaten gestaltet

e Eine ideale Lage an der Autobahnausfahrt Didingen (FR) mit kostenlosen Parkplatzen

Dein Profil

Leistungsstark und mit einem ausgezeichneten kaufméannischen Flair ausgestattet und du
zeichnest dich aus durch:
e Deine erfolgreiche Erfahrung im Verkauf (2 Jahre) und deine Fahigkeit zu Gberzeugen
e Deine kommunikative Persodnlichkeit und deine Kontaktfreudigkeit
e Dein Gespdr fir den Umgang mit Geschaftskunden und dein ausgepragtes Gespur fir
Kundenbedirfnisse
e Dein Fleiss, deine Ausdauer und dein Engagement
e Du hast eine kaufmannische Ausbildung und verfligst iber Kenntnisse im IT- und/oder
Immobilienbereich
e Deine professionellen Deutschkenntnisse (andere Sprachen von Vorteil)

Deine Aufgaben

e Akquisitionen: Du schlieBt Geschafte mit neuen Schweizer Kunden ab

e Live Demo: Du préasentierst unsere Lésungen per Online-Demo und Uberzeugst dein
Publikum

e Angebote: Von der Vorbereitung bis zur Nachbereitung sorgst du fir eine einwandfreie
Kundenerfahrung

e Vertrage: Du meisterst die Verhandlungen und schlieBt langfristige Vertrage ab

e Produkte: Du wirst ein Experte darin, unsere Lésungen zu prasentieren und
hervorzuheben

e Events: Du reprasentierst IMMOMIG mit Professionalitdt und Begeisterung

Interessiert? Dann schick uns deine Bewerbung an working@immomigsa.ch

IMMOMIG SA, Birchstrasse 22, 3186 Guin T: 0840 079 079 www.immomig.ch
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